Low Hanging Fruit Empfehlenswert Transformationsprojekt Moon Shot
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@ Lieferantenangebote automatisch vergleichen
Einkauf, Risiko 11 %, Potenzial 89 %
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Aus Kl-ldeen werden Projekte.
Die richtigen zuerst.

Sammeln, bewerten und einordnen: Jede Kl-ldee bekommt ihren Platz
in einer Matrix aus Risiko und Potenzial.

ZN Ziya Navigator Ein Produkt der Ziya GmbH



Ideen haben Sie genug.
Nur keinen Maf3stab.

Ideen fur Kl gibt es in jedem Unternehmen. Sie stecken in E-Mails,
Excel-Listen und Besprechungsnotizen, jede anders beschrieben
und anders begrindet. Welche zuerst umgesetzt wird, lasst sich so
kaum vergleichen und spater schwer erklaren.

7 von 10 Uber die Halfte Fast 60 %

frihen KI-Anwendern haben tut sich schwer, nach objektiven fUrchten, dass der falsche Use
mehr Use Cases, als sie Kriterien zu entscheiden. Case ihren Job gefahrdet.
finanzieren konnen.

Quelle: Snowflake und Enterprise Strategy Group, Umfrage unter 1.900 Business- und IT-Leitern in neun Landern, April 2025.

Der Navigator gibt jeder Idee denselben
Weg, mit denselben Kriterien fur alle.

Auf den nachsten Seiten folgen wir einer ldee aus dem Einkauf auf diesem Weg.

Eingereicht Bewertet Eingeordnet Gestartet
Alle im Unternehmen Ein Team stuft Potenzial Jede Idee bekommtihren  Freigegebene Ideen
reichen ihre Ideen ein. und Risiko ein. Platz in der Matrix. kommen in die Roadmap.

Ziya Navigator



Jede Idee durchlauft dasselbe Raster.
Von der Einreichung bis zum Projekt.

Das Beispiel: Lieferantenangebote automatisch vergleichen, eine Idee aus dem Einkauf.

1 Eingereicht

Alle im Unternehmen konnen Ideen einreichen. Mitarbeitende treten Uber
einen Einladungslink bei, fur den Anfang genigt ein Titel. Beschreibung,
Bereich und weitere Details kommen spater dazu.

Einkauf

Lieferantenangebote automatisch
vergleichen

Eingereicht von Jana Wolf Eingereicht

2 Bewertet

Ein Team stuft die Idee nach festen Kriterien ein, jedes in vier Stufen von Keine
bis Hoch. Welche Kriterien zahlen und wie stark sie gewichtet werden, legen
Sie selbst fest. Der Navigator rechnet daraus Potenzial und Risiko in Prozent.

Einsparungen und Gewinn  Gewicht 3x 9 Punkte

Kostenreduktion und Effizienzsteigerung

Keine Niedrig Mittel Hoch

Kommentar (optional)

Endkundenmehrwert Gewicht 2x 4 Punkte

Zusatzlicher Wert fur die Endkunden

Keine Niedrig Mittel Hoch

Kommentar (optional)

Bewertung im Navigator, Beispieldaten.

Ziya Navigator



3 Eingeordnet

Aus Potenzial und Risiko ergibt sich der Platz in der Matrix. Je weiter links,
desto geringer das Risiko. Je weiter oben, desto groBer der Nutzen. Vier
Streifen sortieren die Ideen, und was fur sein Risiko zu wenig bringt, fallt
unten heraus.
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Matrix im Navigator, Beispieldaten.

Low Hanging Fruit Empfehlenswert Transformations- Moon Shot
Geringes Risiko, Gutes Verhaltnis von projekt Hohes Risiko, lohnt nur
schnell umsetzbar. Nutzen und Risiko. Hoheres Risiko, bei groBem Nutzen.

braucht Vorbereitung.

4 Gestartet

Freigegebene Ideen werden Projekte und kommen in den Umsetzungszeitplan,
mit Zeitraum, Status und Nutzen. So sehen alle, was gerade umgesetzt wird
und was als Nachstes kommt.

[ Umsetzungszeitplan ~ O1. Juli 2026 - 30. Apr. 2027  1Abgeschlossen e 1In Arbeit 2 Geplant

Aufgabe Jul 2026 Aug Sep Okt Nov Dez Jan 2027 Feb Mar Apr

1Use Case

4 Monate

Angebotsvergleich
Lieferantenangebote aut...

Rechnungspriifung
1Use Case

Bestandsprognose
1Use Case

4 Monate

+ Eintrag hinzufigen Zeitraum aufziehen

Umsetzungszeitplan im Navigator, Beispieldaten.

Ziya Navigator 4



Entscheidungen, die
Sie begriinden konnen.

Jede Freigabe lasst sich nachvollziehen: nach welchen Kriterien, mit

welchem Nutzen und fur welches Ziel.

Ihre Kriterien, nicht unsere

Das Bewertungsraster passen Sie
an lhr Unternehmen an: Kriterien,
Gewichte und Beschreibungen.

Der Nutzen in Euro

Fir jeden Use Case rechnet der
Navigator Nettonutzen, ROl und
Amortisation aus.

Arbeitszeit-Ersparnis pro Jahr

27.600 €

Stunden pro Woche x Stundensatz x 46
Arbeitswochen.

Jahrlicher Nettonutzen

24.000 €

Bruttonutzen abzuglich jahrlicher
Betriebskosten.

Jahrlicher Bruttonutzen

27.600 €

Arbeitszeit-Ersparnis plus sonstiger
Nutzen.

ROl im ersten Jahr
100,0 %

(Nettonutzen - Investition) + Investition.

Wirtschaftlichkeit eines Use Case, Beispieldaten.

Jede Idee an einem Ziel

Jedes Vorhaben zeigt, auf
welches Unternehmensziel es
einzahlt. Ziele gliedern sich in

Einkaufskosten senken
Einkauf

+ 2Unterziele ausblenden + i

Kosten im ersten Jahr

15.600 €

Investition plus jahrliche Betriebskosten.

Amortisation

6,0 Monate

Monate bis die Investition durch den
Nettonutzen gedeckt ist.

Verwaltung

~ 1Unterzlel ausblenden

Durchlaufzeiten verkiirzen

Kundenservice

 1Unterzlel ausblenden

+

Kundenzufriedenheit steigern
+

|

Unterziele fur einzelne Bereiche. e e
Ziele im Navigator, Beispieldaten.
Eine Ubersicht statt verstreuter Excel-Listen
Von der Einreichung bis zum Projekt sehen alle denselben Stand. Die
Geschaftsfuhrung hat alle KI-Vorhaben auf einer Seite.
Vorstand
Ziele, Pipeline, realisierter Nutzen, Risiko und Compliance-Stand auf einer Seite.
Use Cases o Ziele © Ist-Nutzen p. a. M
13 7 20.400 €

1in Roadmap, Projekt oder realisiert

Ubersicht fiir die Geschiftsfiihrung, Beispieldaten.

Ziya Navigator

7 mit verkniipften Use Cases

Plan 24.000 € - Realisierung 85 %

Rechnungspriifung beschleunigen

Offene Risiken

3

Anfragen schneller beantworten

Kundenservice

+ i © B

1davon hoch bewertet



Alle reichen ein.
Sie entscheiden.

Belegschaft Innovation

Per Link beitreten und Ideen einreichen. Bewerten, priorisieren, an
Unternehmensziele hangen.

Geschaftsfluhrung IT

Den Stand aller KI-Vorhaben auf einer Seite. Sieht frih, was kommt, und plant die Umsetzung.

Sehen Sie es mit
lhren eigenen Ideen.

In einer Live-Demo zeigen wir Ihnen den Navigator an Ideen aus
Ihrem Unternehmen. 30 Minuten, kostenlos und unverbindlich.
Schreiben Sie uns, wir schlagen lhnen einen Termin vor.

llirjan Bytyqi Ziya GmbH
Operative Leitung Emil-Figge-StraBe 80
info@ziya.de 44227 Dortmund

ZIYA

DSGVO-konform. Made in Germany.
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